a Nordic Finance

Hjalp din kund att finansiera
sin solcellsanlaggning.

Dina kunder har méjlighet att finansiera en solcellsanlaggning fran
Solelgrossisten via Nordic Finance — ett smidigt val for de foretag som
inte onskar att kdpa loss anlaggningen direkt.

Nordic Finance ger sma och medelstora féretag mojlighet att vaxa genom ratt finansiering,
oavsett om det galler finansiell leasing eller hyra. Vi ar branschledande inom féretagsleasing
och vi varderar bade snabbhet och den personliga kontakten hogt.

Hyra/Leasing ar en vanlig finansieringsform for f&retag som vill investera i solceller. Det funge-
rar ungefar pd samma satt som om du hyr eller avbetalar ndgot, du betalar regelbundet en fast
kostnad — men du slipper ett belana foretaget som vid tex en avbetalning eller ett foretagslan.
| ditt hyres-/leasingavtal framkommer vad som ska finansieras, hur lange kontraktet galler och
vad du ska betala per manad.

Fordelar med leasing (funktion)
e Kunden kan enkelt uppgradera och/eller férnya din solcellsanlaggning under
avtalsperioden, t. ex. addera pa solcellsbatterier el byta ut vaxelriktare.
o GOr ett tillagg till avtalet och vax din solcellsanlaggning till din nasta fastighet eller en
markinstallation.
» Addera ett serviceavtal och/eller forsakring i avtalet for basta skydd och funktion.
o Mojlighet att uppgradera befintlig anlaggning med den senaste tekniken efter avtalets Optid.

Fordelar med leasing (ekonomi)
e Matcha manadskostnaden genom att anpassa avtalstiden till anldggningens ekonomiska
livslangd och elproduktion.
o Hela manadsavgiften ar skattemassigt avdragsgill.
e Kunden bibehaller foretags kassalikviditet och sparar kreditutrymmet hos banken.
o Kunden behaller sitt rorelsekapital och mojlighet att finansiera upp 100 % av investeringen.

Sa gar det till

1. Kunden valjer det/de objekt som de vill ha finansierade.

2. Du som aterforsaljare vander dig till Nordic Finance for framtagande av offert — vi tar
da samtidigt fram ett samarbetsavtal mellan dig som aterforsaljare och Nordic Finance.

3. Du meddelar oss nar kunden vill teckna ett finansieringsavtal och hanvisar kunden till
Nordic Finance som tar fram ett avtal anpassat till dennes behov. Dar framgar vad
manadsavgiften ar, hur ofta man ska betala samt avtalslangd och restvardet for att efter
avtalsperioden képa loss anlaggningen.
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4. Nar finansieringsavtalet ar signerat och installationen ar fardigstalld meddelar du Nordic
Finance som skickar ett leveransgodkannande till kunden.

5. Nar leveransgodkannandet ar signerat skickar du din faktura direkt till Nordic Finance.

. Nar avtalsperioden ar éver ligger valfrihneten om nasta steg hos kunden.
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Vad paverkar finanseringsavtalet mellan Nordic Finance och din kund?

Eftersom alla verksamheter har olika ekonomiska férutsattningar sa skraddarsys avtalet all-

tid av Nordic Finance utifran varje foretags unika situation. Avgiften avgoérs av flera faktorer:
kreditvardighet pa foretaget, langd pa avtalet och storlek pa affaren. Man kan dock alltid kanna
sig trygg med att vi utgar fran Stibor, Stockholm Interbank Offered Rate, som ar den dagliga
referensrantan.

Vad innebar ett samarbetsavtal mellan dig som aterforsaljare till Solelgrossisten
och Nordic Finance?

Syftet med samarbetsavtalet ar att tydligt beskriva hur processen for finansiering av solcellerna
gar till, bade vad galler Nordic Finances kreditbeddomning och betalning av dina fakturor.

Forutom att tydliggdra delarna ovan, behovs avtalet ocksa for att klargdra att du som aterfor-
saljare har ansvaret for att anlaggningen omfattar vad som har éverenskommits med din kund
— eftersom Nordic Finance inte har producerat, distribuerat eller salt in anlaggningen till kund
(och inte heller kommer att installera anlaggningen hos kunden) sa ar vi beroende av dina
insatser i den delen.

Avtalet reglerar processen for Nordic Finances kreditbeddmning av din kund och anlaggning-
en, processen for betalning av dina fakturor samt ditt ansvar for anlaggningen och kundkom-
munikationen.

Vanliga fragor

— Varfor vilja finansiering istéallet for att kopa?

Att gbéra den har typen av investering ur féretagets egen kassa ar kostsamt. Da behdver kun-
den spara ihop till inkdpskostnaden eller ta stora lan, vilket paverkar balansrakningen. Det kan
ocksa ha en negativ inverkan pa féretagets langsiktiga betalningsférmaga och utrymme for
andra krediter man ar i behov av. Nar man finansierar via Nordic Finance kan foretaget alltsa
nyttja anlaggningen pa en gang, istallet for att behdva spara ihop till en stor summa pa for-
hand.

— Vad ar skillnaden mot avbetalning?

Den stora skillnaden for kunden ar att finansbolaget ager anlaggningen. Darmed paverkas
inte din likviditet och balansrakning, och du slipper aven betala momsen pa férhand. Darfor
rekommenderar vi denna typ av finansieringslosning istallet féor avbetalning, sa att kunden
bibehaller sitt rorelsekapital och har méjlighet att fortsatta vaxa.

— Gar det att fa hjalp att valja upplagg for finansiering?
Absolut, Nordic Finance ar experter pa finansieringsldsningar och hjalper garna till att hitta det
basta upplagget for just din kund.
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— Behodvs nagon sakerhet eller kontantinsats?
Da& anlaggningen i sig anvands som sakerhet for finansieringen kravs normalt inga komplet-
terande sakerheter eller stora kontantinsatser.

— Vad ar rantan?

Rantan avgors av flera faktorer: kreditvardighet pa din kunds féretag, typ av objekt, langd pa
avtalet och storlek pa affaren. Kunden kan dock alltid kanna sig trygg med att vi utgar fran
Stibor, Stockholm Interbank Offered Rate, som ar den dagliga referensrantan.

— Vad har kunden som forsakringsskydd for sitt objekt?

Nordic Finance erbjuder sjalva eller via bankpartner ett forsakringsskydd (t.ex. skydd mot
skadegorelse, dsknedslag och produktproblem) som innehaller det viktigaste for att kunden
ska kanna sig trygg dver anldaggningen under avtalsperioden. Detta trygghetspaket har ett
omfattande skydd till en lag sjalvrisk och férmanlig premie. Kunden kan kontakta Nordic
Finance for att fa ett skraddarsytt forsakringsskydd.

— Hur skoéts leverans och fakturering fran dig som aterférséljare?

Du som aterforsaljare lagger en bestallning hos Solelgrossisten som vanligt, levererar till
din kund och slutfor installationen. Efter installation och driftsattning fakturerar du Nordic
Finance och refererar da till kundens avtalsnummer med Nordic Finance.

— Vem och hur kontaktas Nordic Finance for att meddela att installationen ar utférd
och leasingavtalet ska aktiveras?

Nordic Finance och du som aterférsaljare kommer dverens om ett bevakningsdatum for le-
verans, och har lbpande kontakt. Nar du har bekraftat driftsattningsdatum sa skickar Nordic
Finance ett leveransgodkannande till din kund, och nar detta ar pa plats kan du fakturera
Nordic Finance.

— Vad hander efter avtalstidens slut?
Via Solel Grossisten har du mojlighet att lagga pa l6pande service/anlaggningsoptimering
ovanpa leasingkostnaden.

Vad vi behover for att ta fram ett forslag till din kund:

¢ QOrganisationsnummer & Féretagsnamn pa kunden
* Kontaktuppgifter — Mejladress & Telefonnummer
® Bifoga din offert pa anlaggningen

Om Nordic Finance

Nordic Finance ar sedan manga ar tillbaka en trygg och stabil aktér inom foretagsfinansiering. Vi varderar bade
snabbhet och den personliga kontakten hogt nar vi ger sma och medelstora foretag méjlighet att vaxa genom
ratt finansiering. Med &ver tio ar i branschen kan vi var sak. Vara kunder finns inom manga olika omraden och vi
ar experter pa finansiering av férnybar energi. Mer information om oss och vara tjanster hittar du pa
nordicfinance.com eller ar du intresserad av offert eller avtal kontaktar du Mats Westergard.

mats.westergard@nordicfinance.com

D 08-588 180 46




